
Für Ihren Verkaufserfolg geben wir unser Bestes

Bevor wir Ihre Immobilie anbieten, klären wir folgende Fragen:

• Bis wann soll die Immobilie verkauft sein?

• Welche Verkaufsstrategie ist zu empfehlen?

• Welche Werbemedien sind erfolgversprechend?

• Wie ist die Kaufpreiszahlung abzusichern?

• Welcher Notar soll beauftragt werden?

• Welche Unterlagen werden gebraucht?

• Sind noch Pfandfreigaben einzuholen?

• Bis wann muss der Kaufpreis bezahlt sein?

• Zu welchem Termin erfolgt die Übergabe?

Sind diese Punkte im Vorfeld festgelegt, schaffen
wir die Grundlage für einen reibungslosen Ablauf.

Die richtige Planung


